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Wstep

Udzial w miedzynarodowej wymianie handlowej umozliwia wykorzystywanie
posiadanych przewag komparatywnych, zapewnia wigksza réznorodnos¢ dostep-
nych produktéw, a takze stwarza mozliwo$¢ specjalizacji i wzrostu efektywnosci
produkgji. Réwnoczesnie przedsiebiorstwa zmuszone sg do poszukiwania nowych
sposobéw podnoszenia konkurencyjno$ci w wymagajacym otoczeniu miedzyna-
rodowym. Eksport w istotny sposéb determinuje wzrost gospodarczy, wplywa
na stan bilansu platniczego, a jego warto$¢ odniesiona do produktu krajowego
brutto (PKB) dostarcza informacji o stopniu umiedzynarodowienia gospodarki.
Jednak z calej populacji przedsigbiorstw jedynie nieliczne staja sie eksporterami.
Ekspansja eksportowa wiaze sie bowiem z kosztami wejécia na rynki zagraniczne,
wynikajacymi na ogé! z wyzszych kosztéw transportu, a takze z koniecznosci
posiadania specjalistycznej wiedzy i umiejetno$ci chociazby z zakresu strategii
wchodzenia na rynki zagraniczne, marketingu miedzynarodowego, rozliczen
miedzynarodowych czy tez identyfikacji ryzyka i sposobdéw jego redukcji.
Te koszty wyjasniajg, przynajmniej czesciowo, dlaczego tak niewiele firm podej-
muje dziatalnos$¢ eksportowa. Jedynie niektore z nich sg w stanie wspomniane
koszty poniesc i jest to tytutowych ,kilkoro szczesliwcdw” (ang. the happy
few) z badania EFIM! przeprowadzonego w 2007 r. przez Thierry'ego Mayera

L EFIM (ang. European Firms and International Markets) to obszar badan przeprowadzonych w ramach
inicjatywy CEPR (ang. Centre for Economic Policy Research), skupiajacej ponad tysiac naukowcéw, oraz
think tanku Breugel z siedziba w Brukseli.
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i Gianmarca I.P. Ottaviana?. Paul Krugman juz ponad dwadziescia lat temu
podkreslal, ze grupa eksporteréw jest nieliczna. Jego zdaniem wynika to z faktu, ze
to import jest zasadniczym celem handlu, a eksport jedynie ciezarem potrzebnym
do pokrycia wydatkéw na import>. Ze wzgledu na liczne trudnosci zwiazane
z dzialalno$cia eksportowa, umiejetnos$¢ wejscia i utrzymania sie na rynkach
zagranicznych, bardziej wymagajacych od rynkéw rodzimych, potwierdza realny
potencjal konkurencyjny firmy. Michael E. Porter [1990] zauwaza, ze konku-
rencyjno$¢ krajow (ang. nations) oparta jest na zdolno$ci poszczegélnych gatezi
przemyslu do poprawy i wprowadzania innowacji. Konkurencyjno$¢ krajéw jest
wiec de facto sumg konkurencyjnosci ich firm. Dziatalno$¢ eksportowa przed-
siebiorstw stanowi przedmiot licznych analiz zaréwno na gruncie teoretycznym,
jak i empirycznym. Wobec wcigz rosnacej konkurencji na rynku $wiatowym
wskazuje si¢ na potrzebe prowadzenia przemyslanej polityki gospodarczej
i podejmowania dziatan zmierzajacych do trwatego zwiekszenia eksportu i tym
samym pobudzenia wzrostu gospodarczego. Dlatego tak wazna jest identyfikacja
czynnikéw (determinant) majacych wplyw na decyzje przedsiebiorstw o podjeciu
dziatalnosci eksportowej. Znajomosc tych determinant daje bowiem mozliwos¢
dlugofalowego i skutecznego kreowania polityki gospodarcze;j.

W niniejszej pracy szczegélna uwage poswieca sie najnowszym teoriom handlu
miedzynarodowego silnie eksponujacym heterogenicznosé, czyli zréznicowanie
przedsigbiorstw. Model teoretyczny, opracowany przez Marca Melitza [2003],
zapoczatkowal nowy nurt w teorii i badaniach empirycznych z zakresu miedzy-
narodowej wymiany handlowej, tzw. ,nowa nowa” teorie handlu. Przetfomowa
zmiang niesiona przez ten model jest przyjecie odmiennej perspektywy w poj-
mowaniu zjawiska wymiany miedzynarodowej. Dotychczas postrzegana byla
przez pryzmat krajow i sektoréw, obecnie analizowana jest przede wszystkim
przez pryzmat podstawowego uczestnika tej wymiany — firmy.

Ilekro¢ mowa jest o teoriach handlu, autorka ma na mysli teorie handlu
miedzynarodowego. W przypadku odwolania si¢ do innej grupy teorii zostanie

2 To pierwsze tak przekrojowe badanie wykorzystujace mikrodane, czyli dane jednostkowe, dotyczace
firm europejskich, konkurujacych na rynku miedzynarodowym. Potwierdzito ono niski odsetek firm
podejmujacych dziatalno$¢ eksportowa.

3 ,(...) imports, not exports, are the purpose of trade. That is, what a country gains from trade
is the ability to import things it wants. Exports are not an objective in and of themselves: the need
to export is a burden that a country must bear because its import suppliers are crass enough to demand
payment” [Krugman 1993, s. 24].
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to wyraznie zaznaczone. Pojecia teorii handlu miedzynarodowego oraz teorii
miedzynarodowej wymiany handlowej stosowane sa zamiennie. Pod pojeciami
~eksport’, ,import” oraz ,miedzynarodowa wymiana handlowa” w niniejszej
pracy rozumie sie wszelka wymiane handlowa zwiazana z przekroczeniem
granicy panstwa, w tym réwniez wewnatrzunijng wymiane handlows, przy pelnej
$wiadomosci szczegdlnego charakteru wymiany handlowej w ramach rynku
wewnetrznego Unii Europejskiej (UE). Pomimo wyraznej réznicy w znaczeniu
stéw ,firma”* oraz ,przedsiebiorstwo’, w szczegélnosci dla przedstawicieli nauk
prawnych, w literaturze czesto traktuje sie je jako tozsame. Rowniez w niniejszej
pracy okreslenia te beda stosowane zamiennie, co jest zasadne z punktu widzenia
jezyka ekonomicznego i przyjete w tekstach naukowych zaréwno zagranicznych,
jak i polskich [Melitz 2003; Mayer i Ottaviano 2008; Hagemejer 2006; Cieslik,
J.J. Michatek i A. Michalek 2012]. W przypadku uzycia stowa firma w ujeciu
prawnym, zostanie to wyraznie zaznaczone. Z uwagi na zakres poruszanych
zagadnien zdecydowana wiekszo$¢ wykorzystanych zZrédet jest anglojezyczna.
Z jednej strony zapewnia to rzetelny przeglad najnowszych wynikéw badan,
z drugiej powoduje trudnosci z ttumaczeniem wybranych pojeé, ktére czesto
w tekstach w jezyku polskim nie sg przez autoréw tlumaczone. Z uwagi na brak
uznanych polskich odpowiednikéw niektérych poje¢, dla porzadku, w nawiasach
podawane bedzie ich oryginalne brzmienie.

Celem gléwnym pracy jest identyfikacja i wielowymiarowa analiza deter-
minant dzialalnosci eksportowej firm z perspektywy ,,nowych nowych” teorii
handlu miedzynarodowego. W niniejszej pracy determinanty eksportu analizo-
wane s3 na dwoch plaszczyznach. Pierwsza skupia sie na wplywie poszczegdlnych
czynnikéw na liczbe firm eksportujacych, czyli de facto na skfonnosci firm do
podjecia dziatalno$ci eksportowej. Druga plaszczyzna pozwala na identyfikacje
determinant wartos$ci eksportu w przeliczeniu na firme, czyli intensywnosci
eksportu. W celu ujednolicenia nazewnictwa i tym samym wyeliminowania
watpliwosci w zakresie stosowanej terminologii w pracy stosowane beda pojecia
ekstensywnej marzy eksportu (ang. extensive export margin), ktéra okresla liczbe
firm eksportujacych, oraz intensywnej marzy eksportu (ang. intensive export
margin), wyrazajacej wartos¢ eksportu w przeliczeniu na firme eksportujaca.

4 Zgodnie z art. 45° ustawy z dnia 23 kwietnia 1964 r. — Kodeks cywilny (tekst jedn.: Dz. U.z 2018 r.,
poz. 1025, ze zm.) firmg osoby prawnej jest jej nazwa. Firma zawiera okre$lenie formy prawnej osoby
prawnej, ktére moze by¢ podane w skrdcie, a ponadto moze wskazywaé na przedmiot dziatalnosci,
siedzibe tej osoby oraz inne okreslenia dowolnie obrane.
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Pojecia te sa powszechnie stosowane przez ekonomistéw zajmujacych sie
tematyka dzialalno$ci eksportowej przedsiebiorstw [Besedes i Prusa 2007;
Mayer i Ottaviano 2008; Bernard et al. 2012; Chen 2013; Brodzicki i Ciolek 2016;
Cieslik, J.J. Michatek i Szczygielski 2016; Fernandes et al. 2018]. Identyfikacja
potencjalnych eksporteréw oraz czynnikéw wplywajacych na ekstensywna lub
intensywna marze eksportu zapewnia cenny wglad w te wyjatkowa grupe firm
i stwarza mozliwos¢ kompleksowego i skutecznego wspierania eksportu oraz
zachecania firm do wchodzenia na rynki zagraniczne.

Cel gléwny pracy zostanie osiagniety poprzez realizacje nastepujacych celéw
szczegotowych:

Cel 1: Przedstawienie ewolucji teorii handlu miedzynarodowego — od teorii
klasycznych do ,nowych nowych” teorii handlu miedzynarodowego.

Cel 2: Wskazanie najwazniejszych réznic miedzy eksporterami i nieekspor-
terami w zakresie cech charakteryzujacych firme, w tym jej lokalizacji (powiat
i wojewddztwo, w ktérym firma sie znajduje), oraz w zakresie dostepnosci
czasowej firm wzgledem wybranych punktéw w przestrzeni.

Cel 3: Krytyczna analiza wynikéw wtasnych badan empirycznych nad deter-
minantami eksportu, uwzgledniajacymi heterogeniczno$¢ firm.

Prace rozpoczeto od przeprowadzenia studidw literaturowych i usystematyzo-
wania zebranych informacji, majac na uwadze stawiane w pracy cele. Na tym etapie
szczegdlny nacisk potozono na ukazanie ewolucji postrzegania migdzynarodowej
wymiany handlowej — od perspektywy kraju do perspektywy firmy. W ramach
krytycznej analizy literatury wykorzystano krajowe i miedzynarodowe zrédia
z zakresu teorii ekonomii, geografii ekonomicznej, a takze mikroekonometrii.
Odwolano si¢ tez do publikacji opracowywanych przez instytucje otoczenia
instytucjonalnego, w tym Swiatowa Organizacje Handlu (WTO, ang. World
Trade Organization) oraz Polska Agencje Rozwoju Przedsigbiorczosci (PARP).
Oparto sie na ksigzkach oraz artykulach twércéw najbardziej uznanych w obszarze
handlu miedzynarodowego. Odwotano sie zaréwno do autoréw klasycznych
(takich jak: Adam Smith, David Ricardo, John S. Mill, Eli Heckscher czy tez
Bertil Ohlin), jak réwniez autoréw wspétczesnych (takich jak: Roberta Capello,
Gita Gopinath, Elhanan Helpman, Paul Krugman, Thierry Mayer, Marc Melitz,
Gianmarco I.P. Ottaviano, Kenneth Rogoff i wielu innych). Wykorzystano
takze prace polskich badaczy, m.in.: Tomasza Brodzickiego, Andrzeja Cieslika,
Doroty Ciolek, Elzbiety Czarny, Mariana Gorynii, Jana Hagemejera, Tomasza
Komornickiego, Jana J. Michatka i Stanistawa Uminskiego.
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Na podstawie krytycznej analizy literatury przedmiotu sformufowano sze$¢
hipotez badawczych. Kazda z nich przedstawiona jest w dwoch wariantach, aib,
odnoszacych sie¢ odpowiednio do ekstensywnej i intensywnej marzy eksportu.
Weryfikacja tak podzielonych hipotez umozliwia catosciowe spojrzenie na
czynniki determinujace dziatalno$¢ eksportowa przedsiebiorstw w Polsce.

Hipoteza 1a: Produktywnos¢ przedsiebiorstwa wplywa dodatnio na eks-
tensywna marze eksportu.

Hipoteza 1b: Produktywno$¢ przedsiebiorstwa wptywa dodatnio na inten-
sywna marze eksportu.

Hipoteza 2a: Wraz ze wzrostem wielko$ci firmy wzrasta ekstensywna marza
eksportu.

Hipoteza 2b: Wraz ze wzrostem wielkosci firmy wzrasta intensywna marza
eksportu.

Hipoteza 3a: Krotki czas dojazdu z firm do okreslonych punktéw infrastruk-
tury powoduje wzrost ekstensywnej marzy eksportu.

Hipoteza 3b: Krétki czas dojazdu z firm do okreslonych punktéw infrastruk-
tury powoduje wzrost intensywnej marzy eksportu.

Hipoteza 4a: Charakterystyka ekonomiczna lokalizacji goszczacej firmy
istotnie wplywa na ekstensywna marze eksportu firm w Polsce.

Hipoteza 4b: Charakterystyka ekonomiczna lokalizacji goszczacej firmy
istotnie wplywa na intensywna marze eksportu firm w Polsce.

Hipoteza 5a: Zwiekszenie udziatu kapitatu zagranicznego w strukturze
wlasnosci firmy wplywa dodatnio na ekstensywna marze eksportu.

Hipoteza 5b: Zwiekszenie udziatu kapitatu zagranicznego w strukturze
wlasno$ci firmy wplywa dodatnio na intensywna marze eksportu.

Hipoteza 6a: Ekstensywna marza eksportu firm z dtuzszym stazem dziatalno-
$cijest wyzsza niz w przypadku przedsiebiorstw z krétszym stazem dziatalnosci.

Hipoteza 6b: Intensywna marza eksportu firm z dtuzszym stazem dzialalnosci
jest wyzsza niz w przypadku przedsiebiorstw z krétszym stazem dziatalnosci.

Dane wykorzystane w badaniu maja charakter obserwacyjny i pochodza
z czterech Zrédel: z badania ankietowego realizowanego w ramach projektu
Narodowego Centrum Nauki (NCN) ,,Analiza wymiany zagranicznej Polski
w $wietle nowych teorii handlu. Implikacje dla polityki gospodarczej w czasie
kryzysu”; z baz InfoCredit, instytucji gromadzacej, przetwarzajacej oraz udostep-
niajacej informacje gospodarcze i sprawozdania finansowe podmiotéw polskich
i zagranicznych; z Banku Danych Lokalnych (BDL) prowadzonego przez Gtéwny
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Urzad Statystyczny (GUS); z danych kartograficznych samodzielnie uzyskanych
przy wykorzystaniu systemu Google Maps. Zestawienie tych zbioréw informacji
stwarza mozliwo$¢ wielowatkowej analizy zaleznos$ci miedzy dzialalnoscia
eksportowa firm a szerokim katalogiem zmiennych, zidentyfikowanych jako
potencjalne determinanty eksportu. Przeprowadzone w pracy badania wpisuja
sie w nowy nurt analiz miedzynarodowej wymiany handlowej, opartych na
danych o niskim stopniu agregacji (ang. firm-level data). Z uwagi na ograni-
czona dostepnos¢ tego typu danych odnotowuje sie luke badawczg, szczegélnie
w zakresie badani nad przedsiebiorstwami w Polsce.

Waznym elementem przeprowadzonych rozwazan jest zagadnienie prze-
strzennego rozmieszczenia dziatalnosci firm. Koncepcja lokalizacji jest obecna
w teorii handlu miedzynarodowego, jednak w analizie determinant dziatalnosci
eksportowej na poziomie firmy znaczenie lokalizacji traktowane jest bardzo
ogdlnie. Podobnie jak w badaniach zwiazku miedzy zjawiskiem aglomeracji
i eksportem charakterystyka regionu goszczacego czesto jest pomijana. Wypel-
nienie tej luki poznawczej stanowi jeden z celéw badania w niniejszej pracy,
w ramach ktérego podjeto probe potaczenia determinant na poziomie przed-
siebiorstwa z cechami lokalizacji goszczacej eksporteréw. Dane teleadresowe
z badania ankietowego stworzyly mozliwos¢ samodzielnego pozyskania bardzo
szczegdtowych informacji o dostepnosci czasowej kazdej z firm do wybranych
punktéw infrastruktury. Na ogét dane gromadzone dla wielu obiektow (firm)
pozyskiwane sa przy uzyciu metody triangulacji, pozwalajacej na przyblizenie
odleglosci miedzy dwoma punktami. Niekiedy wylicza sie tez odlegtos¢ w linii
prostej, ktéra nie uwzglednia realnego (drogowego) dystansu dzielacego dwa
punkty w przestrzeni. Dlatego tez zaleta opracowanej na potrzeby pracy metody
jest doktadnos¢ wyliczenia zaréwno odleglosci drogowych, jak i dostepnosci
czasowych miedzy badanymi firmami a wskazanymi punktami. Pozwala to na
uwzglednienie w analizach czynnikéw lokalizacyjnych i zbadanie ich wptywu
na ekstensywna i intensywna marze eksportu.

Uktad pracy podporzadkowano postawionym celom badawczym. Praca skfada
sie z czterech rozdzialéw i obejmuje zaréwno czes¢ teoretyczna, jak i wlasne
badania empiryczne. Celem pierwszego rozdzialu jest przedstawienie ewolucji
teorii handlu miedzynarodowego od teorii klasycznych, do najnowszych teorii
handlu miedzynarodowego. Inaczej méwiac, zilustrowanie przejscia od teo-
rii przyjmujacych upraszczajace zalozenie o firmie reprezentatywnej do teorii
uwzgledniajacych zrdznicowanie przedsigbiorstw, czyli ich heterogenicznos¢.
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Za poczatek najnowszych teorii handlu miedzynarodowego uwzgledniajacych
heterogenicznosc¢ firm, uznaje sie opracowany przez M. Melitza [2003] model
teoretyczny, na bazie ktérego zrodzita sie ,nowa nowa” teoria handlu. Autor jako
pierwszy odszed! od zaloZenia o przedsigbiorstwie reprezentatywnym. To wlasnie
model M. Melitza stanowi punkt wyjscia do dalszych rozwazan. W rozdziale 1
omowiono i oceniono najwazniejsze teorie z obszaru handlu migdzynarodowego.
W pracy uwage po$wiecono tym koncepcjom teoretycznym, w ktérych mozna,
czesto nie explicite, odnalez¢ odniesienia do indywidualnych cech przedsiebior-
stwa i jego otoczenia, determinujacych dzialalnos¢ eksportowa. Réwnoczesnie
poszukiwano zagadnien zwigzanych z produktywnoscia firmy, bedaca centralnym
elementem najnowszych teorii handlu miedzynarodowego. Omdwiono pojecie
handlu miedzynarodowego w rozumieniu klasycznej mysli ekonomicznej,
przeanalizowano teorie obfitosci zasobdw, a takze wspolczesne teorie miedzy-
narodowej wymiany handlowej, w tym model Dixita-Stiglitza-Krugmana (DSK).
Ponadto zasygnalizowane zostaly koncepcje w istotny sposéb przyczyniajace
sie do rozwoju §wiatowego dorobku teoretycznego handlu miedzynarodowego.
Wazny element dociekan stanowily rozwazania nad relacja miedzy zagranicz-
nymi inwestycjami bezposrednimi (ZIB) a dzialalnoscia eksportowa oraz nad
zagadnieniem lokalizacji dziatalno$ci gospodarczej. W przegladzie ujeto réwniez
zalozenia nowej oraz ,nowej nowej” geografii ekonomicznej (NGE i NNGE).

W rozdziale 2 dokonano przegladu badan prowadzonych nad determinantami
eksportu, uwzgledniajacych heterogenicznos¢ firm. Omoéwiono elementy takie
jak: produktywno$¢, znaczenie obecno$ci kapitatu zagranicznego w strukturze
wtlasnosci firmy, wiek i wielko$¢ firm eksportujacych, lokalizacje oraz inno-
wacyjnos¢. Nalezy podkresli¢, ze o ile zagadnienia te sa szeroko omawiane
w literaturze zagranicznej, w polskich badaniach pojawiaja sie rzadziej, przede
wszystkim z uwagi na wspomniana niska dostepnos¢ danych jednostkowych
dotyczacych przedsiebiorstw i wysoki koszt ich pozyskania.

Kolejny rozdzial otwiera empiryczng czes$¢ pracy, ktéra obejmuje wtasne
badanie przeprowadzone na reprezentatywnej grupie 708 polskich przedsie-
biorstw, w tym 497 eksporterach i 211 nieeksporterach. W rozdziale tym doko-
nano opisu statystycznego badanej préby oraz wskazano najwazniejsze réznice
pomiedzy eksporterami i nieeksporterami. Opisano statystycznie cechy takie
jak: produktywnos¢, wiek firmy, jej wielko$¢ oraz udzial kapitatu zagranicznego
w strukturze wlasnosci, dostepnos¢ czasowa badanych firm od wybranych
punktéw w przestrzeni i cechy lokalizacji goszczacej. W tym celu wykorzystano
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analizy statystyczne, przede wszystkim elementy statystyki opisowej oraz testy
statystyczne na istotno$¢ réznic w prébach niezaleznych.

Rozdzial 4 poswiecono weryfikacji ekonometrycznej stawianych hipotez.
Do badania wptywu poszczegélnych zmiennych na ekstensywna marze eksportu
wykorzystano model regresji logistycznej, ktéry pozwolil na modelowanie
dychotomicznej zmiennej eksporter. Model regresji przekrojowej umozliwit
natomiast analize wplywu zmiennych objasniajacych na intensywna marze
eksportu i modelowanie zmiennej [n_wartos¢_eksportu. Nastepnie przedstawiono
dyskusje uzyskanych wynikéw z dotychczasowymi wynikami badari empirycznych,
co ulatwito sformutowanie najwazniejszych wnioskow.



Rozdziat 1
Determinanty dziatalnosci eksportowe;j
w teorii ekonomii miedzynarodowej: w poszukiwaniu
cech przedsiebiorstwa i heterogenicznosci

W rozdziale tym dokonano selektywnego przegladu literatury z obszaru teorii
wyjaéniajacych handel miedzynarodowy. Ujeto przede wszystkim te teorie,
ktore sa kluczowe z punktu widzenia celéw pracy oraz poruszanej problematyki
empirycznej. Ukazano ewolucje teorii od najstarszych do ,nowych nowych” teorii
handlu miedzynarodowego, akcentujac zarazem te z nich, ktérych przedmiotem
zainteresowania jest firma lub tez te, ktére moga by¢ przydatne do analiz zacho-
wania firm w obszarze handlu miedzynarodowego. Zdecydowanie najwiecej
odniesien do czynnikéw warunkujacych aktywno$¢ eksportowa przedsigbiorstw
odnalez¢ mozna w dorobku ekonomistow XX i XXI w. Dlatego tez przeglad tych
teorii zostal przedstawiony najszerzej. Gdyby jednak catkowicie pominac teorie
wczesniejsze, cho¢ mniej przydatne dla rozwazan dotyczacych determinant
podejmowania eksportu, przedstawiony obraz bytby niepelny. Trudno jest bowiem
omawia¢ poszczegoélne teorie w oderwaniu od ich korzeni, teorii klasycznych
czy tez przedklasycznych rozwazan ekonomistéw, ktérym nie mozna odmoéwié
istotnego wktadu w rozwdj wspolczesnej mysli ekonomicznej.
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1.1. W kierunku klasycznej doktryny handlu

Juz starozytni Grecy twierdzili, ze struktury spoteczne mozna analizowac
w sposéb podobny do badania proceséw fizycznych. Nie analizowano wprawdzie
gospodarki per se, ale sam fakt badania zjawisk spotecznych stworzyt podwaliny
dla pracy pézniejszych uczonych. Wczeéni mysliciele przedklasyczni postrzegali
dzialalnos¢ gospodarcza przez pryzmat jej konsekwencji dla jakosci, uczciwosci
oraz sprawiedliwosci zycia, w przeciwienstwie do ekonomistéw nowoczesnych
zainteresowanych przede wszystkim efektywna alokacja zasobéw. Ricardus
de Media Villa (Richard of Middleton), mysliciel i ekonomista drugiej potowy
XIII w., tworzacy pod wplywem Tomasza z Akwinu i Arystotelesa, w swoich
rozwazaniach odnosil si¢ m.in. do wymiany handlowej miedzy krajami. Jego
zdaniem handel jest naturalnym efektem nieréwnomiernego wyposazenia
krajéw przez nature w dobra pod wzgledem rodzaju, ilosci i jako$ci. Jeden kraj
uzupelnia braki, podczas gdy drugi wyzbywa sie posiadanych nadmiaréw [Beer
2013, s. 39-41]. Nalezy jednak pamieta¢, ze handel rozumiany byt wéwczas jako
sytuacja, w ktorej obie strony zyskuja. Potepiano handel dla celéw zarobkowych,
ktéry uwazany byl za niehonorowy i byl karany. Rozwazania R. de Media
Villi mozna przenie$¢ na plaszczyzne przedsiebiorstwa oraz jego lokalizacji.
Sformutowanie ,obdarzenie krajéw dobrami” mozna rozumiec¢ jako zasoby,
ktérymi dysponuja przedsigbiorcy, co jest silnie zwiazane z ich mniej lub bardziej
korzystna lokalizacja.

Na uwage zastuguje réwniez doktryna merkantylizmu®, przede wszystkim
dlatego, ze pomimo iz odnosi sie do calej gospodarki, to oparta jest na dorobku
tworzonym z perspektywy kupca-przedsigbiorcy. Z tego jednak wzgledu wsp6t-
cze$nie do$¢ sceptycznie ocenia si¢ wysnuwane przez merkantylistéw wnioski.
Sceptycyzm ten wynika réwniez z trudnos$ci uogélnienia dorobku wielu autoréw
tego okresu (kazdy czltowiek byl ekonomista dla samego siebie). Mozna jednak
wskazac¢ pewne cechy wspdlne pogladéw merkantylistow [Landreth i Colander
2005, s. 57-59]. Merkantylisci postulowali zwiekszenie produkc;ji, redukcje kon-
sumpcji, zachecali do eksportu i réwnoczesnego ograniczania importu, tak azeby
panstwo utrzymywalo dodatni bilans handlowy. Przewaga eksportu nad importem

5 Merkantylizmem okresla si¢ 250-letni okres w ekonomii przedklasycznej, trwajacy od poczatku
XVIw. Mysl ekonomiczna tej epoki tworzyli kupcy handlowi, omawiajac istotne dla siebie biezace kwestie
polityki gospodarczej i promujac pomyslne dla siebie rozwiazania.
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pozwalala na gromadzenie kruszcéw, ktére utozsamiane byly z bogactwem narodu.
Zabieganie o bogactwo bylo wiec de facto gra o sumie zerowej — wzbogacanie
sie jednego kraju odbywato sie kosztem innego. Wspdlczesnie Zrédel bogactwa
nie upatruje sie w zasobach metali szlachetnych, tym niemniej dgzenie do dodat-
niego bilansu handlowego jest czesto formutowanym postulatem. W Europie
poczatek usystematyzowanej analizy handlu miedzynarodowego datuje sie na
druga polowe XVIII w,, kiedy to w 1776 r. A. Smith opublikowat Badania nad
naturq i przyczynami bogactwa narodéw®. Warto podkresli¢, ze mygli zawarte
w jego pracy rozwijane byly przez ponad dwa stulecia [Landreth i Colander 2005,
s.43-47]. Adam Smith [2007] sformutowal teorie kosztéw absolutnych, zgodnie
z ktéra, korzysci z handlu miedzynarodowego wynikaja z bezwzglednych réznic
w kosztach wytwarzania miedzy poszczegdlnymi krajami, przy czym koszty te mie-
rzone sg nakladami pracy. Wykorzystywany przez A. Smitha model teoretyczny
to model typu 2x2x1, w ktérym zaklada sie, Ze gospodarka sklada si¢ z dwdch
handlujacych ze soba krajéw, rézniacych sie technologia, produkujacych dwa
jednorodne dobra, dysponujacych jednym mobilnym i jednorodnym w obrebie
kraju i niemobilnym w skali miedzynarodowej czynnikiem produkcji — praca.
W modelu nie wystepuja koszty transportu ani koszty transakcyjne w handlu,
a przychody sa stale niezaleznie od skali produkcji (state korzysci skali, CRS,
ang. constant returns to scale). Zasoby pracy oraz jej wydajno$¢ nie zmieniaja
sie w czasie. Brak jest ograniczen w handlu migdzynarodowym, a na wszystkich
rynkach panuje konkurencja doskonata. Adam Smith analizowal wymiane
handlowag miedzy krajami, zakladajac, ze angazuja sie¢ one w wymiane jedynie
w sytuacji, gdy odnosza obopdlne korzysci. Podwazyt zatem jedno z gtéwnych
zalozen merkantylistow, twierdzac, ze handel miedzynarodowy jest gra o sumie
niezerowej i ze zrédla bogactwa panstw nie nalezy poszukiwa¢ w zasobach
kruszcéw. Wynikajace ze specjalizacji miedzynarodowej uksztaltowanie sie
miedzynarodowego podziatu pracy, skutkuje bardziej efektywna alokacja zaso-
boéw pracy, zgodnie z ukladem przewag absolutnych. Wyrazne odniesienia do
wydajnosci (produktywnosci) pracy mozna odnalez¢ réwniez w innych teoriach,
rozszerzajacych i uogélniajacych koncepcje A. Smitha, np. w teorii przewagi

6 Bogactwo narodu (dochéd narodowy) w rozumieniu A. Smitha wynika przede wszystkim ze spe-
cjalizacji oraz z handlu, a takze z produktywnosci (wydajnosci) pracy. Praca traktowana jest jako miernik
wartos$ci, a ostateczna cena dobra zalezy od liczby roboczogodzin niezbednych do jego produkcji.
Kluczowa rola pracy w tworzeniu bogactwa narodu prowadzi rozwazania A. Smitha do teorii wartosci
opartej na pracy.
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komparatywnej przypisywanej D. Ricardo’. Podstawowe przestanie modelu
D. Ricardo, bedacego modelem typu 2x2x1, to wymiana handlowa dwoma
produktami pomiedzy dwoma krajami w warunkach konkurencji doskonatej,
przy tylko jednym niemobilnym, homogenicznym, jednakowym w obrebie
kraju, czynniku produkcji — pracy [J.J. Michatek 2014, s. 387-390]. Zrédlem
przewagi komparatywnej jest réznica w poziomie zaawansowania technologii,
modelowanej jako réznica w wielkosci produkcji przypadajacej na jednostke
pracy. Produktywnos$¢ pracy jest stala. Model ten sprawdza sie jedynie przy
bardzo uproszczonych zatozeniach (2x2x1), a w przypadku urealnienia zalozen
i wziecia pod uwage barier w handlu wiekszej liczby krajéw lub produktéw —
model zawodzi. Model D. Ricardo traktowa¢ mozna jako specyficzne uogélnienie
modelu A. Smitha, poniewaz przewage absolutna postrzega¢ mozna jako skrajny
przypadek przewagi o charakterze komparatywnym. O ile D. Ricardo wyraznie
podkresla, ze réznice technologiczne moga by¢ zrédtem przewagi komparatywnej,
to proponowany przez niego model jest zbyt prosty, by mégl by¢ uzyty do analizy
wplywu technologii na przeplywy handlowe [WTO 2008a, s. 31-34]. Przewaga
komparatywna wystepuje w sytuacji, gdy przewaga absolutna jest najwieksza,
czyli gdy strata absolutna jest najmniejsza. Klasyczne teorie handlu wyjasniaja
prowadzenie miedzynarodowej wymiany handlowej wystepowaniem przewag
miedzy krajami, a kierunki i przyczyny wymiany miedzynarodowej, ttumaczac
z podazowego punktu widzenia. Teoria kosztow absolutnych A. Smitha wyja-
$nia handel miedzynarodowy bezwzgledna, a D. Ricardo wzgledna przewaga,
wynikajaca z réznic w produktywnosci jedynego czynnika produkcji — pracy.
Przeciwnie do merkantylistow A. Smith oraz D. Ricardo wskazywali, ze handel
w warunkach wolnego rynku, poprzez poprawe alokacji zasobéw, pozwala na
zwigkszanie efektywnosci produkeji i konsumpcji w skali globalnej [Sen 2010,
s. 2]. Z punktu widzenia niniejszej pracy mozna si¢ zastanowic, czy efektywnosci
produkcji w skali globalnej nie mozna by potraktowac jako sumy efektywnosci
produkcji poszczegdlnych podmiotéw — przedsiebiorstw.

7 Dla porzadku nalezy zaznaczyé, ze istnieja argumenty przemawiajace za tym, ze to Robert Torrens
jest jej autorem, gléwne zalozenia teorii sformutowal bowiem znacznie wcze$niej niz D. Ricardo. Wzgledne
roznice kosztéw R. Torrens omawial w swoich dzielach: The Economists Refuted (1808) oraz An Essay
on the External Corn Trade (1815) [Gandolfo 2013, s. 11 i nn.]. W niektérych opracowaniach do teorii
kosztéw komparatywnych autorzy odnosza si¢ nawet jako do teorii Torrensa-Ricardo [Maneschi 1998,
s. 51; Gandolfo 2013, s. 11 i nn.], co $wiadczy o uznaniu wkiadu R. Torrensa w jej rozwdj. W polskiej
literaturze fakt, ze to R. Torrens mégt by¢ pionierem w zakresie teorii kosztéw wzglednych, przytaczany
jest do$¢ rzadko [Czarny 2002, s. 13; Misala 2005, s. 52].



1.1. W kierunku klasycznej doktryny handlu 19

Gottfried Haberler [1933] zaproponowat specyficzne rozwiniecie klasycznej
teorii kosztéw wzglednych — teorie kosztéw alternatywnych. Zgodnie z nia
handel miedzynarodowy jest wynikiem zréznicowania kosztéw alternatywnych
w poszczeg6lnych krajach. Zdaniem G. Haberlera kraj moze wytwarzac rézne
ilosci produktéw w wielu kombinacjach, a nie skupia¢ sie na produkcji jednego
dobra. W swoich rozwazaniach przyjmuje on uproszczony model handlu mie-
dzynarodowego w warunkach wolnej konkurencji, uwzgledniajac dwa kraje
i dwa towary, i z pominieciem kosztéw transportu. Zgodnie z teoria kosztow
alternatywnych koszt jednego dobra wyrazi¢ mozna jako ilo$¢ drugiego dobra,
z jakiej nalezy zrezygnowac na rzecz wyprodukowania dodatkowej jednostki
dobra pierwszego. Zdaniem G. Haberlera kraj powinien sie specjalizowaé
w produkcji dobra, w wytwarzaniu ktérego odnotowuje relatywnie nizsze
koszty alternatywne, czyli innymi stowy: posiada przewage komparatywna
w jego produkcji. Warto réwniez zwréci¢ uwage na podejicie G. Haberlera do
czynnikow wytwérczych. W zaproponowanym przez niego modelu nie istnieje
uniwersalny (homogeniczny) czynnik wytworczy w postaci pracy. Praca nie jest
jedynym czynnikiem wytworczym. Czynniki wytwoércze, wedtug G. Haberlera,
nalezy bowiem postrzegac¢ jako zréznicowane (heterogeniczne). Oznacza to,
ze kazda $wiadczona jednostka pracy rézni sie poziomem wykwalifikowania
(a tym samym produktywnoscia), posiadana ziemia jako$cig, a wykorzystywane
maszyny — stopniem zaawansowania. Réznorodno$¢ czynnikéw wspomniana
przez G. Haberlera dotyczy czynnikéw, ,ktérych technicznie nie da si¢ spro-
wadzi¢ do jednego wspdlnego mianownika (...), ale ktérych zastosowanie
powoduje powstawanie kosztéw — kosztéw rozumianych jako alternatywne”
[Haberler 1933, s. 132—133]. W teorii tej odniesiono si¢ wprawdzie do handlu
miedzy krajami, jednak czynniki, ktérych ,nie da sie sprowadzi¢ do wspdlnego
mianownika’; r6znicuja miedzy soba nie tylko kraje, ale tez poszczegdlne regiony
oraz zlokalizowane w nich przedsiebiorstwa (wedlug produktywnosci pracy,
poziomu technologii). Do tej wlasnie heterogenicznos$ci nawigzuja najnowsze
teorie z zakresu wymiany miedzynarodowej, czyli tzw. ,nowe nowe” teorie handlu.

John S. Mill to jeden z myslicieli neoklasycznych, ktéry w 1848 r. w Zasadach
ekonomii politycznej wprowadzil zagadnienie popytu do rozwazan o wymianie
handlowej, nieuwzgledniane w teorii kosztéw komparatywnych. Jego zdaniem
kraj powinien dazy¢ do rownowagi miedzy eksportem a importem. Réwno-
cze$nie zwrocil uwage na koszty transportu, ktére w istotny sposéb wplywaja
na warunki wymiany [Mill 1885, s. 438 i nn.]. Koszty transportu bezposrednio
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wplywaja na handel miedzynarodowy przede wszystkim dlatego, ze znajduja
swoje odzwierciedlenie w cenie débr oferowanych na rynkach zagranicznych.
Po drugie, ich wysoko$¢ wplywa na lokalizacje produkcji i przemystu ogétem.
Wymiana handlowa dojdzie do skutku, jesli r6znica cen danego dobra w dwdch
krajach przekracza koszty transportu tego dobra miedzy nimi [Salvatore 2012,
s.95-97]. Narysunku 1 zaprezentowano réwnowage czastkowa w analizie kosztéw
transportu. Na osi odcietych oznaczona jest ilo§¢ dobra X w kraju 1 i kraju 2, na
wspolnej osi rzednych natomiast cena dobra X (P).

SJ' X

B

T T T T T T T T T L] T T T T T

X 100 70 S0 30 g 30 S 70 0 X

Rysunek 1. Réwnowaga czastkowa z uwzglednieniem kosztéw transportu
Zrédlo: Opracowanie wlasne na podstawie: [Salvatore 2012, s. 96)].

W przypadku kraju 1 ilo$§¢ dobra wzrasta przy przesuwaniu sie od wspélnego
poczatku wspétrzednych w lewo po osix, w przypadku kraju 2 w prawo. W warun-
kach réwnowagi wielkos$¢ konsumpcji i cena dobra wyznaczona jest w kraju 1
i kraju 2 przez punkt przeciecia krzywych podazy i popytu, czyli punkty E.

W sytuacji, gdy kraje ze soba nie handluja, kraj 1 produkuje i konsumuje
50 jednostek dobra X po cenie 5 jednostek kazda, podczas gdy kraj 2 — 50 jednostek
po cenie 11 jednostek kazda. Otwarcie na miedzynarodowa wymiane handlowa
spowoduje, ze kraj 1 rozpocznie eksport dobra X do kraju 2. W warunkach wol-
nego handlu, bez uwzglednienia kosztéw transportu, réznica miedzy wartoscia
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